Objavte svet, ktory

MILUJETE Objavte

ZAKLADNE POJMY, ktoré je dobré poznat

1. Otvara sa védm najlepSia podnikatelska prilezitost pre zeny. KARIERNY REBRICEK krok za krokom

2. Sama rozhoduijete o svojom kariérnom raste (ako vysoko sa vo svojej™ =
kariére dostanete) a pritorn méZete odovzdavat nadienie daldim Fenam. VWhody BUdOVAaNIA TIMU ..o

3. Sama rozhoduijete o vyske svojho prijmu (ziskate nielen skvelu Program DIQ, kvalifik&cia na poziciu nez. Sales DIreCtor ..........c.ccocoevveoviiiceciiinnn

35— 45% zlavu na pripravky Mary Kay®, ale aj dalSie zlavy Nezavisla Sales Director, finan&né vyhody pozn’ci.e ....................................................
a provizie na zéklade jedného z najStedrejSich systémov
odmenovania).

4. Organizujete si svoj vliastny ¢as pre seba, ¢as pre rodinu a ¢as
vyhradeny na pracu. :

5. Budete maf pristup k jedinetnyrm Skolentam, na kiorych sa MOTIVACNE PROGRAMY na ceste za vasim tispechom P -
dozviete cenné rady pre dalsi rozvoj svojho podnikania.

’ . ‘ . ) o Programy pre nové nez. kozmetické poradkyne ...........cccooveveeeeiviceeciiicceeeieeen
6. Ziskate reSpekt a uznanie za svoju pracu a dosahovanie cielov

aj na &koleniach a konferenciach organizovanych SpO|OénOStOU. HVieZdny PIOCIEITY sonsengnsmmmin sommmmiesss e s v v e iRareS Lo oA h S e e sr e i o 1

7. Mbzete ziskat skvelé vecné ocenenia.

. USPECN V BEIVENG] ...t

8. Ziskate moznost navstivit centralu spolocnosti Mary Kay KIGIOVSKE GVOTY .vvvvevssceeeereesseeseceesesseesesseseesssseessseessee s seeesenene

v meste Dallas, Texas. i )
L N L ) » Programy pre nove nez. Sales DIreCOrs ...
9. Kazdy rok sa mozete zucastnit na luxusnych zajazdoch

do exotickych destinacii. DIEIIAS ... s

10. Ziskate moZnost Soférovat nadherny ruzovy automobil. Zajazd pre TOP nez. Sales DIrECIOIS .......coooviviiiiiiirieceeeee e

AULO S MY KAY ..ot

ZalOZHa JU paﬂl Mary Kay ASh v I’OkU 1963 Vv Da”ase Vi USA Programy pre nez. NSD """""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

Patri medzi 10 najpredavanej§ich znaciek pletovej kozmetiky na svete.*
OCENENIE GO-GIVE: issmsusssscucsssusssnsssssssssssssismssssisssasiamissssnrsssssmessasassanes

Patri medzi 15 najpredavane;Sich znaciek dekorativnej kozmetiky na svete.*

Nepodporuje testovanie na zvieratach a je silnym zastancom

alternativnych metdd testovania.

Vysoko kvalitné pripravky Mary Kay® sa vyvijaju vo viastnych

laboratériach spolocnosti podfa najmodernejsich vedeckych poznatkov. !
Mary Kay poskytuje 100% zaruku spokojnosti, to znamena,

ze v pripade nespokojnosti vasej zakaznicky jej budu vratené

peniaze alebo jej bude pripravok vymeneny za iny.

Od roku 1997 Zne Uspechy v Ceskej a Slovenskej republike.

~~~~~

Od roku 2005 podporuje sutaz krasy Miss Universe na Slovensku.

V minulosti bola spolo¢nost Mary Kay reklamnym partnerom sitaze
Miss Ceskej republiky.

Od roku 2009 je reklamnym partnerom ankety Cesky Slavik Mattoni.
Ziskala prestizne ocenenie Superbrands 2013, 2014, 2015 a 2016.

" Vysledky Euromonitor




OSLAVUJEME

Zakladné pojmy

MARY KAY*

PRECO MAT STATUS A1/A2/A3?
ZISKATE:

(7)) A1 -V aktudlnom kalendarnom mesiaci ste podali aspon jednu
O objednavku v minimélnej vyske 1,5 basics (zapocitava sa vasa , , o
© o ‘ T . Zlavu na pripravky 35— 45 %.
. (7, >C registrécia ako novej poradkyne zacinajucej so Startovacim
% f kufrikom Showcase Deluxe alebo Showcase Deluxe pre mladych, Timowvu zlavu, ak zdielate prilezitost
0 _% ktoré maju hodnotu 1,72 basics). (viac na str. 8), resp. proviziu z predaja
- e . ) o _ 0sobného timu nez. Sales Director
Coje basic? LO_ O A2 - \v/ lpredchagzaju,com kaltlandérvnom mesmq ste poda}h (viac nastr 10— 1 1) VO Wéke 2_129%.
; o B L ™ , . © aspori jednu objednavku v min. vyske 1,5 basics, v aktualnom
Termin ,basic* (¢itaj bejzik) sa pouziva ako zakladna ™ o o : % . G ¢ ;i
¢ s ot ks Bl it g kalendérnom mesiaci ste nepodali ani jednu objednavku Applause - ¢asopis pIny informacil
merna jednotka predaja a jsho hodnota sa neodvija g b= v min. vyske 1,5 basics. o produktoch, vyhodnych akciach
» . . % SUBML G — C . —
od Ziadnej ceny pripravku, ¢i sUctu cien pripravkov, wr e aindpiracie z oblasti podnikania s Mary Kay.
Hodnota 1 basic je 98 € vratane DPH. 4 A3 - Predchéadzajici mesiac ste ukongili so statusom A2 a nepodali
;‘ ste v aktudlnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vyske 1,5 basics. DOLEFTE
LEZITE
g Status poradkyne sa odvija od terminu
> . — Predchéadzajlci mesiac ste ukoncili so statusom A3 a nepodali S?vracovama POSledneJ objednéavky v min.
BaSiCS Ma|OObChOd ﬂé Zl'ava x >g stev akvtuélnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vyske vyske 1,5 basics. . o
cena s DPH > ? 1,5 basics. Po spracovani vadej poslednej objednavky
\(O O v min. vySke 1,5 basics sa vas status zmeni
c @ P2 — Predchadzajdci mesiac ste ukonili so statusom P1 a nepodali 5d A
. , 'c ©) ste v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vyske veaynaal.
do149  menejako 14699€  Ziadna O (% 15 basics Ak objednévku v danom mesiaci nepodéte,
3 - dochédza k zmene statusu vzdy ukoncenim
1,5-2,99 147 € -293,99 € 35 % 0o \C% P3 - Predchadzajlici mesiac ste ukongili so statusom P2 a nepodali aktuélneho mesiaca (vid nakres).
Q) ste v aktuédlnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vyske
e o 1,5 basics.
30-799  294€-78399€ 40 % Q
c
— Ak obnovite svoju ¢innost podanim aspor
8,0 aviac 784 € aviac 45 % \g jednej objednavky v minimalnej vyske
Ty e D e T oo | & wypokTvelD &z hotiety R T1 - Predchadzajlici mesiac ste ukongili so statusom P3 a nepodali ste 1,5 basics, obnovia sa recruiterské vazby
objednévky v maloobchodnych cendch s DPH. c v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min, vike 1,5 basics. v ramci vasho osobného timu (1. linie). )
Ak poradkyria podé prvu objednavku v kalendarnom E T2 - Predchadzajlici mesiac ste ukongili so statusom T1 a nepodali ste — B lilenit ) ' 0
mesiaci s vysokou zlavou, poéita sa jeJ tato vyééia p— v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vyske 1,5 basics. O ZbIS Sl Stzt:su 12 straf:ate recgmerske
y X it e . s 2 vazpy na pora ne vo vasom nom
zlava na vSetky dalSie objednavky spracované Q , . y1 i p R y toraké C,), boso bod ,
S i . . . . T3 - Predchadzajuci iac ste ukondili tat T2 i Ime (1. linia). Recruiter vaz
v danom mesiaci podla platnych podmienok, aj keby .g il an e ZaJUz.' Zfizcnz z;ezzz\l; ovsri.:sornk f; Zpo.da“ s b ( ) ) A ZS ek ab i
L : . D v aktualnom mesiaci ani j u v min. vyske 1,5 basics. obnovené ani v pri f i
mali niZSiu hodnotu, ale musia byt aspor v minimal- @ © .. t vodan pripa e a q ° .n(k))\./ltz S,Voiu
Loy . : " ‘ ; > CINNOSL podanim aspon jedne| oojeanav
nej vySke 1,5 basics. Objednavky, kioré nedosiahnu E 9.— & T4 - Predchédzajdci mesiac ste ukongili so statusom T3 a nepodali ste v minimélnei vike 1.5 basich J 4
minimalnu vysku 1,5 basics, nemaju narok na zfavu. o) o v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vy&ke 1,5 basics. 1Y ’ '
@©
. ~
Q' 10 8_ T5 — Predchédzajlci mesiac ste ukongili so statusom T4 a nepodali ste VENUJTE POZORNOST
© v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vygke 1,5 basics. Nezavisla kozmeticka poradkyna, ktora
\CU )
. . : o) C uzatvori so spolo¢nostou Mary Kay zmluvu
Seminarny rok v Mary Kay je platny od 1. 8. 2016 _ S ARV , '
L U > s T6 — Predchadzajici mesiac ste ukoncili so statusom T5 a nepodali ste sa stava &lenkou timu, ktorého &lenom je
do 31.7.2017. V&&Sina motivacnych programov (o) @) v aktualnom mesiaci ani jednu objednavku v min. vygke 1,5 basics. - . - "
P o c jej recruiter (nez. kozmeticka poradkynia,
(T 12 g T7 — Predchédzajuci mesiac ste ukondili so statusom T6 kiora osobne zdiefala prileZitost s Mary
P ; ; - = ; 4 et anl | iadn i Kay a priviedla novu nez. ] 8
Seminarny &tvrtrok je rozdelenie seminémeho roka na N li) a nepodali ste v aktudlnom mesiaci ani jednu objednavku v min. - yap e anovune k(‘).zm poradlfynu
. ‘. . vygke 1,5 basics. Ak si v tomto mesiaci nepodéte objednavku k spolupréci s Mary Kay). Vazba medzi
Styri trojmesacné obdobia: O min. vyske 1,5 basics, budete finaine terminovana (XA) k tick dkyriou a jej
o o 5 ) v min. vyske 1,5 basics, bu vana . nez. KoZmetickou pora n
1. seminarny Stvrtrok — august 2016 az oktober 2016 E i , Po ) y oulrfl :je ) 5
i % % @ ; recruiterom je nemenna po celu aopu
2. seminarny Stvrtrok — november 2016 az januar 2017 A . . , P XA - Predchadzajtici mesiac ste ukondili so statusom T7. Nepodanim ; o s
N , S 3 .Nikdy sa nevzdavaijte, pretoze nikdy neviete, o S - , , platnosti zmluvy. Tato vazba mdze byt
3. seminérny Stvrtrok —februar 2017 az april 2017 & B ST sl 8 i, W o Q aspofi jednej miniméalnej objednavky vo vyske 1,5 basics za obdobie xond | L , .
4. seminarny $tvrtrok — maj 2017 aZ jal 2017 f‘ P CIU:;) gciojeuhsnefj’ Zea ?Q&fﬂi T:)areuty?zlffe Q 12 mesiacov od vaSej poslednej minimainej objednévky vo vyske Zruj?ga En ltoermlnémoi;equ'terai pokial
- G s i . J i 4 ina i B & neaojae K oonoveni
V mnohych motivaénych programoch sledujeme F. ot e iy (@) 1,5 basics sa stavate finalne terminovanou poradkyriou a vaga 0 ] ( 0 er? ua IVIW recrune.ra’ )
; i . Orl sa. oumietnu vzaat. (a B Zmluva s nezavislou kozmetickou poradkyfiou je ukonGena. pocas prvého mesiaca po jeho terminacii
obdobie seminarneho Stvriroka. : Mary Ks : .
y Kay (teda pocas statusu T1).
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Kariéra > Kariérny rebricek

MARY KAY"

Kariemy rebric¢ek kok za krokom

AKO POSTUPOVAT V KARIERE S MARY KAY?

AKO NEZ. KOZMETICKA
PORADKYNA A NAVYSE:

5-7 aktivnych &leniek
v 1. linii

min. 8 aktivnych Cleniek

bez ohladu na aktualnu 1-2 aktivne clenky v 1. liniit

v 1. linii*

3-4 aktivne Elenky

poziciu v kariérnom v 1. linii! ) ) . i
AKO NEZ. KOZMETICKA AKO NEZ. KOZMETICKA provizia z predaja 1. linie?

rebricku, mate vzd ) < & : & (i i imu?
) y AKO NEZ. KOZMETICKA AKO NEZ. KOZMETICKA PORADKYNA A NAVYSE: PORADKYNA A NAVYSE: provizia Z predaja timu _
nérok na: PORADKYNA A NAVYSE: PORADKYNA A NAVYSE: objemovy bonus z predaja
timova zlava z predaja timova zlava z predaja timu?

35 % a2 45 % zlavu na timova zlava z predaja timova zlava z predaja 1. linie? 1. linie? opravnenie nosit kostym

pripravky sekcie 1 1. linie? 1. linie? prehlady a informécie prehlady a informécie nez. Sales Director

kazdy mesiac Casopis prehlady a informécie prehlady a informécie o0 praci timu na MK 0 praci timu na MK InTouch® informacie od spolo¢nosti
Applause zdarma pre nez. o préci timu na MK 0 praci timu na MK InTouch® kolenie pre lidrov s predstihom

kozmetické poradkyne InTouch® InTouch® Skolenie pre lidrov oprévnenie nosit cervené moznost kvalifikacie

s aktivnym statusom Skolenie pre lidrov oprévnenie nosit Cervené sako® v prestiznych motivacnych
(A1, A2, A3) sako® programoch

spravodajca spolo¢nosti:
Directors Memo

Specialny objednavkovy
formular pre nez. Sales
Directors

prehlady a informécie o praci
timu na MK InTouch®
Specidine Skoliace materidly
$pecidlne Skolenia

(/ ,Aby sme sa uistili, Ze spolocnost
Mary Kay zaobchadza s kazdou zenou
rovnako, vytvorili sme ,kariérny rebricek”.
Kazda nez. kozmeticka poradkyna presne
vie, Co musf urobit, aby dosiahla na vrchol.”

\\ Mary Kay Ash

Nez. Team
Leader (nez. TL)

Toto je struény prehlad niektorych ocenenf a motivaénych programov. Spolo&nost si vyhradzuje prévo na ich pripadnt zmenu alebo Upravu.
P 1. linia — nez. kozmetické poradkyne, s ktorymi ste osobne zdielali prileZitost s Mary Kay a priviedli ich k spolupréaci s Mary Kay.
6 2 Konkrétnu vysku timovej zlavy/provizii ndjdete v ¢asti Vyhody budovania timu, str. 8 a v ¢asti Nezavisla Sales Director, str. 10-11.
3 Na ziskanie saka je potrebné spinit KROK 1 programu Uspech v &ervenej, kvalifikaéné podmienky najdete na str. 18-19 v &asti Motivaéné programy — Uspech v &ervenej.

1-2nez. Sales
5-7 nez. Sales
Directors v 1. Iinii

Directors v 1. linii

3 -4 nez. Sales Directors
AKO NEZ. SALES DIRECTOR

e, v 1. linii
A NAVYSE: AKO NEZ. SALES DIRECTOR
» I AKO NEZ. SALES DIRECTOR A NAVYSE:
provxz.\a Z pro u cie II"Y‘IOV A NAVYSE:
offspringov 1. linie (dcérskych provizia z produkcie timov

nez. Sales Directors)?
Specidine Skoliace

offspringov 1. linie (dcérskych
nez. Sales Directors)

provizia z produkcie timov
offspringov 1. linie (dcérskych

materidly nez. Sales Directors)? odli$né doplinky ku kostymu
Specialne Skolenia odligné doplnky ku kostymu vybrané nové pripravky
vybrané nové pripravky zdarma
zdarma

Nez. Future Executive
Senior Sales Director
(nez. FESD) a vyssie

Nez. Sales Director
(nez. D) a nezavisla
Senior Sales
Director (nez. SD)

Kariéra > Kariérny rebricek

OSLAVUJEME

MARY KAY*

Uspedné nez. kozmetické poradkyne sa odlisuju &j oficidinym obledenim, ktoré
je platné na oficiainych akciach spolocnosti od urCite] pozicie kariémeho rebricka.

8 a viac nez. Sales
Directors v 1. linii

AKO NEZ. SALES DIRECTCR
A NAVYSE:

provizia z produkcie timov
offspringov 1. linie (dcérskych
nez. Sales Directors)?

odligné doplnky ku kostymu
vybrané nové pripravky
zdarma

Nez. Senior National

Sales Director (nez. SNSD)
Nez. Executive National
Sales Director (nez. ENSD)
Nez. Elite Executive
National Sales Director
(nez. EENSD)

AKO UZ UVEDENE POZICIE
A NAVYSE:

provizia z produkcie timov
offspringov 2., 3. a 4. linie
jednorazovy bonus za vznik
nového offspringu 1. linie
rogny bonus za existenciu/
fungovanie nového offspringu
1. linie

jednorazovy bonus za vznik
nového NSD offspringu
ro¢ny bonus za existenciu/
fungovanie NSD offspringu
vSetky nové pripravky zdarma
4 VIP vstupenky na Vyroénu
konferenciu zdarma
Specidlne darCeky

na Vyrocnej konferencii
$pecidine uznanie a ocenenie
na Vyrocnej konferencii
$pecialny kostym NSD

Zzlaty odznak NSD

NSD naramok

moznost Soférovat luxusné
vozidlo Mercedes

moznost kvalifikacie

v prestiZznych motivacnych
programoch pre NSD

Nez. National Sales
Director (nez. NSD)




OSLAVUJEME
Kariéra > Budovanie timu

MARY KAY"

Kariérny postup v Mary Kay dosiahnete, ked si budete budovat tim, t.j. zdielat
prilezitost. Ako nezavisla kozmeticka poradkyna (dalej len poradkyna) ziskavate
narok na timovu zlavu za zdielanie prileZitosti. Pozrite si Urovne timovej zlavy,
ktoré mdzete dosiahnut:

Timovu zlavu budete méct uplatnit na Uhradu vasich buducich
objednévok. Na jednu objednavku bude uplatnena timova zlava
maximalne do vysky 50 % z celkovej hodnoty vasej objednavky
vratane DPH. Timova zlava bude automaticky priradované systémom

Urovne timovej zlawy,
ktoré mozete dosiahnut

Upozorfiujeme vés, Ze narok na timovu zlavu zanika okamzite
po ukonceni vasej Zmluvy s nezavislou kozmetickou poradkyriou,
bez ohladu na dévod jej ukoncenia.

nez. Senior Consultant

1-2 aktivne &lenky v 1. linii
nez. Star Recruiter O /
3—4 aktivne Elenky v 1. linii O

8 %

Vy8ku naroku na nec¢erpané timové zlavy si mozete kedykolvek overit
pri podani online objednavky na strankach MK InTouch®.

nez. Team Leader

5-7 aktivnych &leniek v 1. linii

nez. Future Sales Dweotor

8 a viac aktivnych &leniek v 1. linii

Podmienkou pre vznik naroku na timovu zlavu je, aby
ste boli aktivna poradkyna v mesiaci, za ktory vam vznika
narok na timovu zlavu. Timova zlava sa vypocitava

na zéklade celkovych mesacnych nakupov sekcie 1
poradkyn v 1. linii (t.. poradkyn, s ktorymi ste vy osobne
zdielali prileZitost s Mary Kay a priviedli ich k spolupréci

s Mary Kay) vo velkoobchodnych cenéach bez DPH.

Vyhody budovania timu

k vasim nasledujucim objednavkam do vyCerpania celkového zostatku.

Program DIQ

KVALIFIKACIA NA POZiCIU NEZ. SALES DIRECTOR

Programu sa mozete z(Gastnit len ako nezavisla kozmetické poradkyra (dalej len
poradkyna) so statusom aktivna (A1, A2 alebo A3) na konci mesiaca pred vstupom

do programu, a zéroven splinit nasledujlice poZziadavky:

Na konci mesiaca pred vstupom do programu DIQ majte vo svojej 1. linii aspori
10 aktivnych poradkyn (so statusom A1, A2 alebo A3).

Maijte celkovy osobny predaj min. 36 basics pocas 3 kalendarnych mesiacov
pred vstupom do programu (tzn. nemusite nutne ziskat hviezdicku).

PredloZte svoj Zavéazok nez. Sales Director v kvalifikécii (DIQ) spolo¢nosti najneskar
2 dni pred uzévierkou pre kozmetické poradkyne v mesiaci predchadzajicom
prvému mesiacu kvalifikatného obdobia programu DIQ.

Poradkyne vstupujuce do programu DIQ odporuci riaditefka pre Slovensku republiku,
oddelenie podpory predaja a vzdelavania CR/SR a schvali generalna riaditelka CR/SR,
ktoré maju prévo schvalovat aj postup na poziciu nez. Sales Director po splnenf
podmienok programu.

Do programu DIQ vstupuijete so svojou 1. liniou aktivnych poradkyr. Poradkyne

z dalSich linif (druhej linie a dalsich nizsich Iinif), ktorych Zmluva nezavislej kozmetickej
poradkyne bola spracované pred prvym mesiacom kvalifikacného obdobia programu
DIQ, zostanu v pévodnom time (tzn. v time nez. Sales Director, kam DIQ poradkynia
pred vstupom do kvalifikécie patrila).

Ak mate na konci programu DIQ vo svojom time akékolvek poradkyne
so statusom pasivne alebo terminované (P alebo T), zostavaju tieto poradkyne
vo vasom time, ked Uspesne ukoncite kvalifikacny program DIQ.

Ako nez. kozmeticka poradkyia sa musite riadit filozofiou spolocnosti Mary Kay,
pravidlami a ustanoveniami uzatvorenych zmilv, poméhat nezistne druhym, byt
priatelska k svojim timovym ¢lenkam aj ostatnym poradkyniam a zamestnancom
spolo¢nosti. Pred vstupom do programu DIQ védm odpord¢ame absolvovat Skolenie
pre buducich lidrov (Red Power Training).

Priebeh a tispes$né spinenie programu DIQ.
Doba trvania programu DIQ je 1 az 4 mesiace. Pocas tohto obdobia musite so svojim timom
dosiahnut produkciu min. 320 basics celkom, z toho len 80 basics moZe byt vas osobny
predaj (s¢ita sa a vyhodnocuije na konci obdobia), . produkcia DIQ timu za celé obdobie
(bez vaSej osobnej produkcie) musf byt minimélne 240 basics.
Produkcia timu nesmie klesnt pod 80 basics mesacne.
Zarovei mustte so svojim timom priviest min. 3 nové poradkyne kazdy mesiac kvalifikicie.
Aby bol tim uznany ako samostatny tim s vlastnou nez. Sales Director, musi sa na konci
kvalifikatného obdobia skladat z minimalne 30 aktivnych poradkyn (vratane DIQ), tzn.
z poradkyr so statusom A1, A2 alebo A3.
Aby ste sa mohli v programe kvalifikovat, musf byt vaSe konanie v obdobi kvalifikécie
v stlade s principmi spolo&nosti Mary Kay.
Program DIQ tspesne konci, ak ste spinili vietky vySSie uvedené podmienky. Vedenie
spoloénosti na zéklade postidenia regularnosti splinenia podmienok schvali menovanie
novej nez. Sales Director.
Odporic¢ame, aby ste spolo¢nosti oznamili vase identifikacné Udaje nezavislej podnikatelky
(tj1CO, DIC, prip. IC DPH), ak ste tak este neurobili. Bez predioZenia tychto dokladov nie je
mozZné Serpat provizie ziskané na pozicii nez. Sales Director.

Kompletné znenie podmienok programu DIQ néjdete na strankach MK InTouch®
v sekcii Kariéra s MK / Kariérny rebricek MK / PROGRAM DIQ.

Kariéra > Program DIQ
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p Kariéra > Nezavisléa Sales Director
MARY KAY"

Nezavisla Sales
Director

FINANCNE VYHODY POZICIE

,Rychlost lidra urCuje rychlost
timu. Dobréa nezavisla ,
Sales Director by mala urdovat '\
tempo celého timu.*

Mary Kay Ash

. Bonusy nez. Sales
Director za predaj timu

PREDAJ TiMU V BASICS VRATANE
OSOBNEHO PREDAJA

100—134,99 180
135-159,99 250)
160 — 209,99 A00)
210-259,99 040
260 -309,99 SO0
310-389,99 1T O00
390 - 499,99 1 400
500 a viac W &j@@

Na pozicii nezavislej Sales Director a vy33ej ziskavate narok

na proviziu za zdielanie prilezitosti. O vy$ke provizie budete
informovana do 15. kalendérneho dria nasledujiceho mesiaca.
Na vyplatenie provizie je nevyhnutné, aby ste spolo¢nosti
oznamili identifikaéné Udaje nez. Sales Director ako nezavislej
podnikatelky (t.j ICO, DIC, prip. IC DPH) so Zivnostenskym
opréavnenim znejlcim na “Sprostredkovatelské €innost v oblasti
obchodu”. Bez tychto podkladov nebudete mdct svoju proviziu
Cerpat. Provizia vdm bude vyplatena vyhradne prevodom na
vas bankovy Ucet po tom, o vystavite a dorucite spolo&nosti
Mary Kay faktdru na vysku provizie.

il

Provizia z predaja Provizia z predaja timu
osobného timu nez. Sales Director

(1. linia) nez. Sales Director PREDAJ TiMU V BASICS VRATANE
POCET GLENIEK V TiME OSOBNEHO PREDAJA

1~2 aktivne &lenky v 1. linii 2 % 0-99,99 . 9 %

~ 4}/ Provizianez SD, Future ESD, ESD, Hlite ESD

MESACNY PREDAJ
VLASTNEHO TiMU V BASICS

O
B o e 4@/ 10— 139,95 WO /O i 1, 2 alebo 3 4 %
—4 aktivne €lenky v 1. linii P 1 ] e

O 200 — 299 99 1 /‘ Cy ;;gggg;g 4, 5 alebo 6 4,6 %
o ’ g =l 1%, 7 aviac 5 %

5~7 aktivnych éleniek v 1. linii e
8 é 300 — 399,99 12 % Rl 1, 2 alebo 3 5 9%
n i 4, 5 alebo 6 556 %

8 a viac akiivnych &leniek v 1. finii 1 2 % 400 a viac /IS % | 7 aviac o %

je vypo&itana z mesagného Cistého objemu velkoobchodného predaja (Sekcia 1 po zlave

je vypocitana bez DPH) offspringov 1. linie nez. Sales Director.
&ného Cistého objemu velkoobchodnéh dayj . . .
. o s ) z megacne jermu S (odne N i a;a. Ak SD, Future ESD, ESD, Elite ESD nesplni min. timovt produkciu (80 basics mesacne),
Je vypocitand  mesatného Cistého dbjemu (Sekoia 1 po 2ave bez DPH)REER T ez e Lietor mé narok na proviziu z produkcie offspringov vo vyske 2 % bez ohladu na ich pocet
velkoobchodného predaja (Sekcia 1 po zfave bez DPH) vratane jej osobného predaja. 5. NLOR P ping ¥ 2 ’

osobného timu (1. linie).

. T o Nezavisla Senior Sales Director (dalej len nez. SD) méa aspon
Podmienkou vzniku néroku na proviziu

z predaja osobného timu je, aby ste sama boli Ako‘ neZéViS|é ‘Sa,'es Directovr T“S“e S0 gvojim t’i[nom 1nez. Sales Director v 1. linil. .
aktivna (statusy A1, A2, A3) v mesiadi, za kiory dOSlahrjuf minimalnu miesatn(l produkgu VO W§ke Nezéyislé Future Executive Se’nior Sevlles Director ' B
VARG Aok REL TG BTV, 80 bas,lcs' Ak 2 plol se’be @uge kallendarne ‘mesua’cg (dalej l.enl nez. Fu'ture ESP) ma aspgn 3nez. Sgles Directors v 1. linii.
nesplnite tento minimélny limit, strcate svoju poziciu Nezévisla Executive Senior Sales Director (dalej len nez. ESD)
nez. Sales Director. Spoloénost Mary Kay vam moze udelit ma aspoft 5 nez. Sales Directors v 1. Iinil
vynimku v pripade vynimo¢nych okolnosti (dlhodoba Nezavisla Elite Executive Senior Sales Director
CRRBkaE pad.) (dalej len nez. Elite ESD) méa aspor 8 nez. Sales Directors v 1. linil.




Kariéra > Program NIQ
Program NIQ

KVALIFIKACIA NA POZICIU NEZ. NATIONAL SALES DIRECTOR

Pozicia nezavislej National Sales Director predstavuje
najvyssi dosiahnutelny uspech v kariére spoloénosti
Mary Kay. Toto velmi vplyvné a vyznamné postavenie
vyZaduje vysoku kvalitu manazérskych schopnosti

a vysoku davku osobnej zodpovednosti.

PROGRAMU SA MOZETE ZUCASTNIT LEN OD POZICIE
NEZ. ELITE EXECUTIVE SENIOR SALES DIRECTOR
PRI SPLNENI NASLEDUJUCICH PODMIENOK:

Musite mat aspor 18 offspringov (nez. Sales Directors)
v nasledujucom zlozeni:

(12/6) 12 offspringov — nez. Sales Directors v prvej linii,
6 z nich na pozicii nez. Senior Sales Director.

ALEBO
(11/7) 11 offspringov — nez. Sales Directors v prvej linii,

7 z nich na pozicii nez. Senior Sales Director.

ALEBO

(10/8) 10 offspringov — nez. Sales Directors v prve;j linii,
8 z nich na pozicii nez. Senior Sales Director.

Pocty 12/6, 11/7 alebo 10/8 st oznatované
ako tzv. medzinarodna Urover.

S dostato¢nym ¢asovym predstihom je nevyhnutné
osobne konzultovat svoj plan stat sa nez. National
Sales Director s generélnou riaditelkou spolo¢nosti
a s riaditelkou pre SR, oddelenia podpory predaja

a vzdelavania v CR/SR.

Kvalifikacii NIQ predchédza 3 mesacné pripravné
obdobie, tzv. PRE-NIQ a vas vstup do PRE-NIQ

a aj do samotného programu NIQ schvaluje $pecialna
komisia zloZzen4 z prezidentky Mary Kay Eurépa,
najvy$sieho vedenia v Dallase, generélnej riaditelky
spoloCnosti a riaditelky pre SR, oddelenia podpory
predaja a vzdelévania CR/SR.

S dostatocnym ¢asovym predstihom v obdobi pred
PRE-NIQ je nevyhnutné intenzivne spolupracovat

S generélnou riaditelkou spolo¢nosti, riaditefkou

pre SR, oddelenia podpory predaja a vzdelavania
CR/SR a svojou nez. National Sales Director, aby ste
boli dostatogne pripravena na vstup do pripravného
obdobia PRE-NIQ.

Kvalifikacné obdobie programu NIQ tvoria 4 po sebe
iduce kalendarne mesiace.

Na konci Stvrtého mesiaca kvalifikacného obdobia
programu NIQ musf kazdy tim z 18-tich offspringov
(v nasledovnom zloZeni: 12/6, 11/7 alebo 10/8) a vas
vlastny tim (tim nez. NSD v kvalifikécii) spinit nasledujtice
podmienky:

Celkovu timovu produkciu vo vy$ke 400 basics a mat

v time min. 30 aktivnych nez. kozmetickych poradkyri

vrétane nez. Sales Director.

Miniméalnu timovd mesacnl produkciu vo vyske

80 basics, priemernu timovi mesacnu produkciu

vo vySke 100 basics.

Menovanie novej nez. NSD je po splneni minimalnych
poziadaviek vo vyhradnej pravomoci spolo¢nosti

a nasleduje po preskimani nez. NSD poradnou
komisiou. Menovanie je podmienené viacerymi faktormi
(napr. dodrziavanim zasad spolo¢nosti Mary Kay, etiky,
imidzu, pozitivneho pristupu, lojality k spolo¢nosti,
podpory politiky spolo¢nosti a jej vzdelavacich

a motivacnych programov).

7\
— S N

/
/' Nikdy sa nedozviete,
kolko ludi k vam
vzhliada. Kolko
oc¢akava, ze ich
| povediete. Rozhodnite
sa byt najlepsimi!
Nikdy neviete,
kolko Zivotov ludfi
ste pomohli zmenit
k lepSiemu.”

| Mary Kay Ash
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Nezavisla NSD

Okrem toho mate narok na nasledujuce provizie a bonusy.

Provizia z predaja
0sobneho timu

(1. linia) nez. NSD
POCET CLENIEK V TIME

1~2 aktivne élenky v 1. linii 2 O/
O

3—4 aktivne &lenky v 1. linii 4 (7
O
5—7 aktivnych &leniek v 1. linii 8 %
12 %
O

8 a viac aktivnych éleniek v 1. linii

Provizia z predaja timu nez. NSD je vypocitana vo vyske
13% +5 % (t.j. celkom 18 %) z mesacného
Sistého objemu velkoobchodného predaja (Sekcia 1 po
zlave bez DPH) vlastného timu nezavislej NSD, vratane
jej osobnej produkcie.

Nezavisla National Sales Director nema narok

na bonusy pre nez. Sales Director.

Nezavisla National Sales Director nema povinnost
plnit minimalnu timovu produkciu.

Provizia z predaja offspringov nez. NSD

MESACNA TiMOVA PRODUKCIA
OFFSPRINGOV V 1. LiNII

0 - 79,99 basics 5 %
80 — 159,99 basics 6 %
160 — 399,99 basics 7 %
400 basics a viac 8 %

Provizia z predaja offspringov

v dalsich liniach nez. NSD

| 3%
| 2 %

Offspringy 2. linie
Offspringy 3. linie

Kariéra > Nezavisla NSD

MARY KAY*

FINANCNE VYHODY POZICIE

Na pozicii nezavislej National Sales Director ziskavate
maximalnu zlavu 45 % na vSetky svoje osobné
objednavky, ktoré dosiahnu hodnotu min. 1,5 basics.

Na pozicii nez. NSD a vy33ej ziskavate narok na proviziu za
zdielanie prileZitosti. O vySke provizie budete informovana
do 15. dra nasledujuceho mesiaca. Na vyplatenie provizie
je nevyhnutné, aby ste spolo¢nosti oznamili identifikacné
Udaje nez. NSD ako nezavislej podnikatelky (t.j ICO, DIC,
prip. IC DPH) so Zivnostenskym opravnenim znejucim na
“Sprostredkovatelska Einnost v oblasti obchodu”. Bez
tychto podkladov nebudete mdct svoju proviziu Cerpat.
Provizia vam bude vyplatena vyhradne prevodom

na vas bankovy Ucet po tom, €o vystavite a dorucite
spolo¢nosti faktlru na vysku provizie.

Provizia z predaja osobného timu (1.linia) je vypocitana

Vo vySke 2 — 12 % 2z mesatného gistého objemu
velkoobchodného predaja (Sekcia 1 po zlave bez DPH)
osobného timu (1.linia) nez. NSD. Vyska tejto provizie zalez
od velkosti. linie nez. NSD (t.). od poCtu Cleniek jej osobného
timu so statusom A1, A2 a A3).

Jednorazovy bonus za vznik nového offspringu
(nez. Sales Director) v 1. Iinii je vo vySke 3,600 €.

’a ‘..n
2

)

b

Rocny bonus za fungovanie
nového offspringu v 1. linii je
vo vyske 720 € pri rocnom
objeme produkcie tohto
offspringu min. 1 200 basics.
Na bonus vznika narok kazdy
rok k datumu debutu tohto
offspringu. V pripade, ze
offspring v 1. linii (za ktory

ste mali ako nez. NSD narok
na ziskanie tohto rocného
bonusu) debutuje ako nova
nez. NSD, tento rocny bonus
za fungovanie nového
offspringu v 1. linii

bude nahradeny rocnym
bonusom za fungovanie
nového NSD offspringu.
VSetky bonusy su pripoCitané
K proviziam v mesiaci
nasledujicom po mesiaci,

v ktorom boli spinené podmienky
Ziskania naroku na bonusy
(t]. s mesacnym oneskorenim).

L,

Provizia nez. NSD z predaja offspringov je vypocitana z mesacného Cistého objemu

velkoobchodného predaja (Sekcia 1 po zlave bez DPH) offspringov nezavislej NSD.
12 Na pozicii nez. NSD ziskate aj dal$ie financné vyhody. Uvedené provizie a bonusy st len vyber zo véetkych provizii a bonusov uréenych pre nez. NSD a niektoré 13

podmienky su skratené. Ak vas zaujimajd v3etky vyhody pozicie nez. NSD, kliknite na Mary Kay InTouch®, kde néjdete prehladnl broZdru v Casti Kariéra

s MK / Kariérny rebritek MK / NEZAVISLA NATIONAL SALES DIRECTOR - vyhody pozicie a ako ich ziskat.




krok 3 alebo Budujte si svoj tim

Showcase Deluxe a Showcase Deluxe pre mladych
sU ideélnym za&iatkom pre Zeny, ktoré oslovila
podnikatelskéa prilezitost s Mary Kay.

Viyberat mbZete z dvoch variantov v zavislosti na

tom, na aku vekovu skupinu zékazni€ok sa planujete
zamerat. Vdaka atraktivnemu zlozeniu tychto
Startovacich kufrikov mézete ihned organizovat Uspesné
hodinky krasy. Hodnota, ktoru ziskate, vysoko prevysuje
cenu, ktoru zaplatite.

NavySe, pri registracii ONLINE si sti¢asne

s objednavkou Kroku 1 mézete doobjednat dalSie
pripravky (vratane Kroku 2 a Kroku 3) v rdmci tej istej
objednavky so zlavou 50 %. Tato Specialna 50 % zlava
sa vztahuje taktiez na v8etky objednévky v miniméalnej
vySke 1,5 basics podané nasledne v kalendarnom
mesiaci, v ktorom ste si zakupili Krok 1. Na pripravky
sekcie 2 sa zlava 50 % nevztahuje.

Aby nez. kozmetické poradkyna ziskala zlavu

vo vySke 50 % na pripravky sekcie 1 obsiahnuté

v Kroku 2, musf podat objednavku na bali¢ek

Kroku 2 predbaleného firmou, alebo si v rovnake;
hodnote vyberie pripravky Sekcie 1 sama kedykolvek
v priebehu 90 dnf od registracie.

V oboch pripadoch sa jej rovnaky bali¢ek literatiry
prida automaticky v zavere objednavky.

Ceny Kroku 2 predbaleného firmou

Sekcia 1: 440,40 €

Cena po 50 % zlave: 220,20 €

Sekcia 2: 10,80 €

Celkom: 231,00 €

Regularna zlava 40 % na pripravky sekcie 1
by znamenala vyslednd hodnotu 275,04 €
Hodnota — 4,49 basics

Motivacné programy > Program pre nové nezavislé kozmetické poradkyne
MARY KAY

Motivacné programy
na ceste za vasim uspechom

krok 1 alebo Vyskusajte si pripravky a zamilujte sa do nich
krok 2 alebo Poskytujte kozmetické poradenstva a pracujte s hostitelkou

.]t‘

STARTOVACI KUFRIK SHOWCASE DELUXE*

Cena: 126 €

Celkova hodnota: 404,90 €

Hodnota pripravkov sekcie 1's 50 % zlavou
(1,72 basics)

sa zapocitava nezavislej kozmetickej poradkyni
do produkcie.

STARTOVACI KUFRIK SHOWCASE DELUXE
PRE MLADYCH*

Cena: 126 €

Celkovéa hodnota: 405,60 €

Hodnota pripravkov sekcie 1 s 50 % zlavou
(1,72 basics)

sa zapocitava nezavislej kozmetickej poradkyni
do produkcie.

Aby nez. kozmeticka poradkyna ziskala zlavu 50 %
na pripravky sekcie 1 obsiahnuté v Kroku 3, musf
podat objednavku na bali¢ek Kroku 3 predbaleného
firmou, alebo si v rovnakej hodnote vyberie pripravky
Sekcie 1 sama kedykolvek, najneskor v8ak 90 dni od
registrécie.

V oboch pripadoch sa jej rovnaky balicek literattry
prida automaticky v zavere objednéavky.

Sekcia 1: 453,10 € ﬂ
Cena po 50 % zlave: 226,55 € .

Sekcia 2: 7,30 €

Celkom: 233,85 €

Regularna zlava 40 % na pripravky sekcie 1
by znamenala vyslednd hodnotu 279,16 €
Hodnota — 4,62 basics

—_— =

SHOWCASE DELUXE ALEBO SHOWCASE
DELUXE PRE MLADYCH

BALICEK
PREDBALENY FIRMOU*

BALICEK
PREDBALENY FIRMOU*

* Aktuélne zlozenie jednotlivych krokov
najdete vzdy prehladne na MK InTouch®.

** Aktuélne hodnoty od 1. 8. 2016. Spolo¢nost
Mary Kay si vyhradzuje pravo zmenit obsah
jednotlivych krokov. Ak ddjde k akejkolvek
zmene, budu vSetky potrebné informéacie
zverejnené na MK InTouch® a v ¢asopise
Applause.

OSLAVUJEME
Motivacné programy > Program pre nové nezavislé kozmetické poradkyne * \\
MARY KAY

Kazda nezavisla kozmeticka poradkyiia ma po dobu 90 dni od zaktipenia

Kroku 1 moznost objednat si Krok 2 a nasledne Krok 3, a to v zavislosti

na individualnom postupe v kariére alebo finanénych moznostiach.

e Okrem mnoZzstva pripravkov za vyhodnu cenu, ktoré méze pondkat svojim
zakazniCkam na vyskusanie, ziska tiez 50 % zlavu na v8etky pripravky

Sekcie 1 obsiahnuté v Kroku 2 a 3. L%

* Pri oboch tychto krokoch si méze vybrat z predbaleného balicku Sekcie 1
zvoleného kroku, alebo vlastného vyberu pripravkov Sekcie 1. V tom pripade
hodnota vybranych a pridanych pripravkov Sekcie 1 musf dosiahnut
minimalne rovnakd hodnotu, ako je momentélne hodnota predbalene;

varianty daného kroku.

e Slcasne s objednavkou Kroku 2 a 3 si mbZe nezavisla kozmeticka poradkyia
doobjednat dalSie pripravky v rdmci tej istej objednavky so zfavou 50 %.

* Specidina 50 % zlava sa vztahuje taktieZ na véetky objednavky v minimainej
vyske 1,5 basics podané nasledne v kalendarnom mesiaci, v ktorom si
nezéavisla kozmeticka poradkyna zakupila aspor jeden z Krokov 2 a 3.

e Kazdéa nez. kozmetické poradkyiia mé narok na max. 1 ks
balika v Kroku 2 a v Kroku 3.

e Na sekciu 2 sa 50 % zfava nevztahuie.

KROK 1

KROK 2

ALEBO

KROK 3

okov manez. kozmeticka poradkyna
narok na zvlastnu prémiu — daréek —
exkluzivnu sUpravu profesionalnych
Stetcov a zakladny odznak
nez. kozmetickej poradkyne.
Tato prémia bude automaticky dorucena
s objednavkou Kroku 3.

77 /NN
AR

VLASTNY BALICEK
PRIPRAVKOV SEKCIE 1
V MINIMALNEJ HODNOTE KROKU 2
PREDBALENEHO FIRMOU

VLASTNY BALICEK
PRIPRAVKOV SEKCIE 1
V MINIMALNEJ HODNOTE KROKU 3
PREDBALENEHO FIRMOU




‘OSLAVUJEME OSLAVUJEME
p Motivaéné programy > Hviezdny program = . , _ — Motivacné programy > Suhvezdie NAJ w
MARY KAY" { 3 MARY KAY"

,Mierte na mesiac! To najhorSie, o/
sa vam moze stat je, e pristanete

Hviezany program ¢ peibhse | Suhvezdie NAJ

SUHVEZDIE NAJ HVIEZDNYCH SALES

DIRECTORS

Rocny program
Je ur€eny pre nezavislé Sales Directors (dalej len Sales
Directors) na vSetkych trovniach okrem nez. NSD. Sales
Director, ktora ziska kazdy Stvrtrok seminarneho roka,

Program odmeriuje vetky nezavislé kozmetické poradkyne (dalej len kozmetické
poradkyne) za predaj v jednotlivych seminarnych stvrtrokoch. Je urCeny

pre v8etky kozmetické poradkyne vrétane nezavislych Sales Directors vSetkych
Urovni okrem nezavislych National Sales Directors.

HVIEZDNYCH KOZMETICKYCH PORADKYN
Rocny program
Program je ur€eny pre vSetky nezavislé kozmetické poradkyne (dalej len

kozmetické poradkyne) vratane nezavislych Sales Directors vSetkych l
Urovni okrem nezavislych National Sales Directors. ;

HVIEZDNA KOZMETICKA PORADKYNA

SUHVEZDIE NAJ ) ]
Stvrtro&ny program :

Hvi’ezdlna l..'jl‘OVfﬁ Pocet basics za seminarny §erfrok GO ZISKATE ZA PREDAJ PODLA Kozmeticka poradkyfia, ktoré ziska v kazdom Stvrtroku seminérneho roka, t.J. vobdobi od 1. 8. 2016 do 31. 7. 2017, status hviezdnej
Zaﬂr{ova hvne;dlc.lia .............................................................................. 36 baS{CS JEDNOTLIVYCH UROVNI? t], v obdobi od 1. 8. 2016 do 31. 7. 2017, status hviezdnej kozmeticke] i Sales Director, sa automaticky kvalifikuje v programe
RUDINOVA hVIEZAICKA ... 48 basics ’ i Sthvezdie NAJ hviezdnych Sales Directors.

poradkyne (t.J. 4 hviezdicky), sa automaticky kvalifikuje v programe

. HVIEZDNY BALICEK, ktory obsahuije: ‘ ‘ : .
najziadanejsie pripravky Mary Kay® Sthvezdie NAJ hviezdnych kozmetickych poradkyn. i

aktudlnu novinku pre dany $tvrirok !
dekorativnu kozmetiku i
Existuje pét trovni podfa poctu predanych basics |
Hviezdna troven Min. pocet basics za seminarny rok 2016/2017**

—

Diamantové hviezdicka ............. ...60 basics
Smaragaave Mviezditka v amsssmmmmasmmsnsrias 90 basics
Perlova hIBZAIBKEL.......wmrsisiisisssssnamimsms o 120 basics

Kvalifikécia na status hviezdnej kozmetickej poradkyne sa pocita z celkového

Existuje pat trovni podla poctu ziskanych hviezdiciek
maloobchodného predaja sekcie 1 za seminérny Stvrtrok.

2. VECNY DARCEK, ktory vas urdite potesi I 5. . L .
Min. poet ziskanych hviezdiciek v time

Hviezdna troven

ZloZenie balitka a daréeky st v kazdom Stvrtroku iné. Zafirova troved*.. 144 basics za seminarny rok 2016/2017**
Pripravte sa na skuto¢ne skvelé dareky! Rubinova troveri* 192 basics ZaflfOVA UIOVEI* ... 16
DIiamantoVA UroVER* .......covvvvveeeeereeieesseeeeeeensseesen 240 basics RUDINOVA UrOVEM™ ... 32
Smaragdové trover* . 360 basics DiamantovA UroVER™ ...........ccervivnereesesisceesecoeseeeece s 48
. . e L RU 10z 480 basics Smaragdova UroVErT™ ... 64
REBRICEK USPECHU PErOVA UrOVEN™ ..., 80

n * Aktuélne ocenenia pre semindrny rok 2016/2017 st zverejnené

HVIEZDNYCH KOZMETICKYCH ;
PORADKYN i
Rebri¢ek Uspechu je symbolom, ktory dava

* Aktuélne ocenenia pre semindrny rok 2016/2017 st zverejnené
na MK InTouch® v ¢asti Motivaéné programy a vyzvy / Hviezdny program.

na MK InTouch® v ¢asti Motivacné programy a vyzvy / Hviezdny program.
** Mozné je akakolvek kombinacia hviezdiciek v jednotlivych Stvrirokoch,
rozhoduje pocet predanych basics celkom.

PRI 20. VYROCi SPOLOCNOSTI SME PRE VAS PRIPRAVILI
JEDINECNE OCENENIE!

Ako hviezdna kozmeticka poradkyiia alebo hviezdna Sales Director, ktora sa kvalifikuje
v Stihvezdi NAJ, sa moZete tesit na tieto ocenenia podia dosiahnutej hviezdnej trovne:

ZAFIROVY BALICEK.......... je zlozeny z pripravkov a noviniek
pre kazdy Stvrtrok v hodnote priblizne 100 €. K balicku ziskate
aj vecny darcek.*

RUBINOVY BALICEK......... je zloeny z pripravkov a noviniek
pre kazdy Stvrtrok v hodnote priblizne 160 €. K balicku ziskate
aj vecny darcek.*

DIAMANTOVY BALICEK.... e zlozeny z pripravkov a noviniek
pre kazdy Stvrirok v hodnote priblizne 240 €. K balicku ziskate
aj vecny darCek.”

**MoZn4 je akékolvek kombindcia hviezdigiek v jednotlivych Stvrtrokoch.

svetu najavo, Ze ste Ziarivou hviezdou a vsetci

rychlo rozpoznajy, v kolkych Stvrtrokoch ste |
Ziskali status hviezdnej kozmetickej poradkyne.
Dizajn rebricka Uspechu je vo farbe platiny a zlata
a pripomina kométu jasne Ziariacu na no¢nej oblohe i

OSLAVUJEME

(ziskate ho len prvykréat, kedy dosiahnete status hviezdnej

kozmetickej poradkyne).
Kazdy seminarny Stvrtrok, v ktorom sa stanete hviezdnou
kozmetickou poradkyriou, ziskate ¢islo a hviezdicku
do rebriku tspechu. Cislo predstavuje podet $tvrtrokoy,
v ktorych ste ziskali status hviezdnej kozmetickej poradkyne.
Hviezdicka (kamienok — rakUsky kristal) predstavuje
Groveri, ktoru ste dosiahli (od zafirovej po perlovi) v danom
seminarnom Stvrtroku. S Cislom 56 ziskate Specialnu brosriu
rebricka Uspechu s pravymi diamantmi.

SMARAGDOVY BALICEK... je zlozeny z pripravkov a noviniek
pre kazdy Stvrtrok v hodnote priblizne 360 €. K balicku ziskate
aj vecny darcek.”

PERLOVY BALICEK........... je zloZeny z pripravkov a noviniek
pre kazdy Stvrtrok v hodnote priblizne 480 €. K balicku ziskate
aj vecny darcek.*

* Aktuélne ocenenia, ktoré ziskate za dany Stvrtrok, budu zverejnené vzdy
na MK InTouch® a v &asopise Applause vzdy v 1. mesiaci daného Stvrtroku.

PREMIOVY HVIEZDNY BALICEK podla dosiahnutej hviezdnej trovne*

EXTRA OCENENIE POCAS SPECIALNEHO SKOLENIA, ktoré sa bude konat def
pred Vyroénou konferenciou 2017, podla dosiahnutej hviezdnej Grovne (na vys3ej
Urovni ziskate ocenenie predchadzajdcej Urovne a navy$e ocenenie novej Urovne):
ZAFIROVA UROVEN:

e vstup na Specialne Skolenie defi pred Viyrocnou konferenciou 2017

* exkluzivny obed pre hviezdne kozmetické poradkyne a hviezdne Sales Directors
RUBINOVA UROVEN:

e navy3e aj vecny darcek, ktory bude prekvapenim pocas Skolenia
DIAMANTOVA UROVEN:

* navy3e VIP obed v spolo&nosti nez. NSD, $kolitela / $pecidineho hosta

MARY KAY”

a manazmentu spolo&nosti

HVIEZDNA SALES DIRECTOR SMARAGDOVAUROVEN:
. .. * navySe odvoz na Skolenie limuzinou i i
Stvrtro&ny program PERLOVA UROVEN: DISTRIBUCIA OCENENI
Je ureny pre nezévislé Sales Directors (dalej len Sales Directors) * navySe Specidlna premena- vyber Siat stylistom a Uprava vizéZistkou * Presné informécie o sposobe distribicie oceneni najdete vidy na Mary
Existuje pét trovni podfa poCtu hviezdnych kozmetickych poradkyr v time na véetkych rovniach okrem nez. NSD. na Skolenie Kay InTouch® od 1. diia posledného mesiaca aktualne prebiehajliceho

Hviezdna droven Pocet hviezdiCiek v time za seminamy Stvrtrok** Kazd4 Sales Director, ktora bude mat za seminarny &tvrtrok Ak sa kvalifikujete v Sihvezdi NAJ hviezdnych kozmetickych poradkyri, a zaroveri seminarneho Stvrtroka (teda od 1.10. 2016, 1. 1.2017, 1. 4.2017 a 1. 7.2017).
ZEMITOVA UFOVEI ..o e s 4 STGIER i FTIEIRE 4 hisedne kozmetickanoradions v Sthvezdi NAJ hviezdnych Sales Directors, ziskate ocenenie podfa najvyssie
R - ) } ) ) p. i Y dosiahnutej hviezdnej Urovne, bez ohladu na to, v ktorej kategdrii ste sa kvalifikovali.

RUBTIOVA UTOVETT wussvsssvsmmsvmsssunessevessssmssessmsssivsvna sessssionesisasssns sy 153 s snsmmvsssassss svavil 8 (vratane seba, pokial ziska status hviezdnej kozmetickej Bt A e S BinsolpmaSeringe o i Mg

i . rover* g . g o i viez ales Directors ziskate aj hviezdnu trofej, ktorti vam ie Hvi &ni vz 1
TNV EATOVIITE 55335 805 TS 12 poradkyne), ziska ocenenie, ktoré whiasime kazdy ookt ns o V’ryoéne‘ b ! 1 Vyhc?dnotenle Hviezdneho programu sa uskutoéni vZdy po uzavreti
SMArAGOOVA UIOVEN® .......ooooovevicereeaios s 16 seminarny &tvrtrok Ap Fe] . ’ seminarneho Stvrtroka. Priebezné vysledky pocas seminémeho $tvrtroka
PEIOVA UMOVEIT ......cvvoietiiiiie e 20 Preen: zlazenje pallckoy pra eerincmyok 20 B201 o versinenc mbZe nez. kozmeticka poradkyia sledovat na MK InTouch®.

Ak Sales Director oddeli poas seminarneho Stvriroku

offspring, hviezdne poradkyne nového offspringu sa budud

v danom seminérnom $tvrtroku pocitat novej Sales Director

a zaroven aj jej Senior Sales Director, do ktorej timu povodne patrili.

na MK InTouch® v &asti Motivacné programy a vyzvy / Hviezdny program.

* Aktudline ocenenia, ktoré ziskate za dany Stvrtrok, budl zverejnené vzdy na MK InTouch® a v ¢asopise ABVSE fahlBeeRahiaZassinerianr skat b o
Applause vzdy v 1. mesiaci daného Stvrtroku. y p programu ziskat, musi byt vase

Aby ste sa mohli kvalifikovat vo Hviezdnom programe alebo v Stihvezdi NAJ, konanie v ¢ase oceriovania v stilade s principmi spolognosti Mary Kay.

s jeselecistieh kemlgfnagieviead ek, musite byt na konci kvalifikaéného obdobia aktivna (A1, A2, A3).
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Motiva&né programy > Uspech v Cervenej

MARY KAY*

| ,Zakazdym Gspechom, velkym
’1 , alebo malym, je plan. Ak skutoCne
ef’/ chcete veci zrealizovat, ¢im skor \‘;}

/.
} sa naucite planovat, tym lepSie.” (’
' Mary Kay Ash \
\ |
4“\&7‘ ~ /‘

MOJE KRASNE CERVENE SAKO
Privedte do svojho osobného timu —vaSej 1. linie -
min. 5 novych aktivnych kozmetickych poradkyn.
Dosiahnite so svojim timom (svojou 1. liniou)
min. 40 basics timovej produkcie, vasa
osobné produkcia sa pocita.

Podajte sama v tomto obdobf aspor
jednu objednévku v min. vydke 1,5 basics.

Cervené sako Mary Kay za symbolicku
cenu1€

Skoliaci material Akény pléan

pre buduce Sales Directors

Skoliaci material Objavte svoje moZnosti
Ocenenie na Konferencii

Uspechu a Viyro¢nej konferencii

Po tspesnom spineni KROKU 1
automaticky pokracujete KROKOM 2
v dal§om seminarnom Stvriroku.™

&

Uspech v éervenej

Program je urCeny pre vSetky nezavislé kozmetické @
poradkyne (dalej len kozmetické poradkyne) okrem i\ B
nezavislych Sales Directors na vSetkych Urovniach
(dalej len Sales Directors).

Motivujete a inSpirujete ostatné zeny!
Budete hrdo nosit ¢ervené sako Mary Kay ako znamenie vasho Uspechul

Kazdy mesiac dostanete timovu zfavu vo vyske 2 %, 4 %, 8 %, 12 % podla poctu aktivnych
&leniek vo svojej 1. linil a moZete sa zU&astnit na exkluzivnych Skoleniach len pre Cervené sakal

S tymto programom méZete dosiahnut svoje ciele a spinit si vSetky svoje sny! Pripravte
sa na kariéru s Mary Kay — Gervené sako a ostatné krasne daréeky Gakaju prave na vas!

Program sa skladé zo 4 na seba nadvazujucich krokov.

Uspesné spinenie jedného kroku je podmienkou pre krok nasledujici.

Program beZi po cely seminarny rok, teda v obdobf &tyroch seminarnych Stvrtrokov.
Zapojit sa moZzete kedykolvek, vZdy na zagiatku nového seminérneho Stvrtroka.

Nie je potrebné zasielat prihladku, do programu ste za¢lenené automaticky!

MOJICH UZASNYCH 12 %
Privedte do svojho osobného timu —vasej 1. linie —min.
5 novych aktivnych kozmetickych poradkyn.
Dosiahnite so svojim timom (svojou
1. liniou) min. 50 basics timovej produkcie,
vaSa osobné produkcia sa pocita.

Podajte sama v tomto obdobi aspori
jednu objednavku v min. vyske 1,5 basics.
Budte ku koncu kvalifikaéného
obdobia na pozicii nez. Future
Sales Director.

Maédna kabelka perfektne
doplfiajca vage Cervené sako
Skoliaci material Objavte svoje
moznosti

Ocenenie na Konferencii
Uspechu a Vyroénej konferencii

Po Uspesnom splneni KROKU 2
automaticky pokracujete KROKOM 3
v dalSom seminarnom $tvrtroku.**

MOJE PODNIKANIE V CERVENEJ
Privedte do svojho osobného timu — vasej 1. linie — min.
5 novych aktivnych kozmetickych poradkyn.
Dosiahnite so svojim timom (svojou 1. liniou)
min. 60 basics timovej produkcie, vasa osobna
produkcia sa pocita.
Podajte sama v tomto obdobf asport
jednu objednévku v min. vyke 1,5 basics.

Budte ku koncu kvalifikaéného obdobia
na pozicii nez. Future Sales Director.

Mddna listova kabelka

Skoliaci material Objavte svoje moznosti
Ocenenie na Konferencii Gspechu

a Vyro€nej konferencii

Po Uspesnom spineni KROKU 3
automaticky pokracujete KROKOM 4
v dalSom seminarnom Stvrtroku.**

SOM PRIPRAVENA NA VSETKO!
Privedte do svojho osobného
timu — vasej 1. linie — min. 5 novych
aktivnych kozmetickych poradkyn.
Dosiahnite so svojim timom
(svojou 1. liniou) min. 70 basics timovej
produkcie, vasa osobna
produkcia sa pocfta.
Podajte sama v tomto obdobf
aspor jednu objednavku
v min. vySke 1,5 basics.
Budte ku koncu kvalifikaéného
obdobia na pozicii nez. Future

Sales Director.
l1 l l

e —

Cerveny kufor na kolieskach | I 2
Skoliaci material Objavte

Svoje mozZnosti

Ocenenie na Konferencii
Uspechu a Vyrocnej
konferencii

** Jednotlivé kroky nemusia byt spinené v bezprostredne
po sebe nasledujlcich Stvrtrokoch.

OSLAVUJEME
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Programu sa mdZzete zcastnit len ako kozmeticka
poradkynia. Nie je uréeny pre Sales Directors.

Ak vstlpite do programu DIQ a stanete sa Sales
Director, mdZete dany krok, v ktorom sa prave
nachédzate dokoncit, ale v programe dalej
nepokracujete.

Ako nova kozmeticka poradkyria do programu
vstupujete v seminarnom Stvrtroku, v ktorom ste
podpisali Zmluvu kozmetickej poradkyne.

Jednotlivé kroky je potrebné pinit postupne,

az po splneni jedného kroku moZete pinit krok
nasledujuci. Ak by ste urcity krok nesplnili, mate
moznost sa znova kvalifikovat v dalSom
seminarnom Stvrtroku.

Dar€ek moZete ziskat za kazdy krok len 1x.

Darcek (okrem Gerveného saka) dostanete
automaticky po splneni podmienok s vasou
najblizSou objednavkou tovaru. Vyska objednéavky
nerozhoduje. Narok na ocenenie je obmedzeny vzdy
na nasledujlci Stvrtrok po tom, ¢o ste sa na ocenenie
kvalifikovali. Ocenenia budu prilozené k vasej
objednavke najskor 7. pracovny den prvého mesiaca
po skonceni kvalifikécie.

Cervené sako vam za$leme na zéklade objednavky
(je potrebné Specifikovat velkost) a po Uhrade
symbolického poplatku 1€. Objednévkovy formulér
na ¢ervené sako ndjdete na strankach MK InTouch®,
sekcia Zékaznicky servis / Objednavkové formulare.
Sako je potrebné objednat do 1 mesiaca od spinenia
podmienok.

Darcek za jednotlivé kroky programu dostanete
podfa aktuélnej ponuky seminarneho roka, v ktorom
ste kroky splnili (nie podfa ponuky roka, v ktorom
ste do programu vstupili).

Spolognost Mary Kay si vyhradzuje pravo v pripade
vyCerpania z&sob nahradit dar¢ek podobnym
predmetom.

Aby ste mohli ocenenie za splnenie programu ziskat,
musi byt vaSe konanie v dobe oceriovania v stlade
s principmi spolo¢nosti Mary Kay.

Informéacie o Skoleniach, ktoré vam pomdzu splnit
jednotlivé kroky Programu a mnoho uzitoénych tipov,
najdete na MK InTouch®.




Motivaéné programy > Kralovské dvory

MARY KAY"

Kralovske dvory

je ur€eny pre véetky nezavislé kozmetické poradkyne a nezavislé Sales Directors
v8etkych Urovni (dalej len kozmetické poradkyne a Sales Directors),
okrem nezavislych National Sales Directors (dalej len NSD).

1. Osobny predaj kozmetickej poradkyne alebo Sales Director musi dosiahnut
za kvalifikagné obdobie vysku minimalne 300 basics.

2. Kozmeticka poradkyria alebo Sales Director, ktord sa chee kvalifikovat v tejto kategorii,
musf byt aktivna.*

3. Ak kozmetické poradkyria postupi pogas kvalifikaéného obdobia na poziciu Sales
Director, bude sa kvalifikovat v Krélovskom dvore osobného predaja Sales Directors.
A naopak, ak Sales Director strati status Sales Director pocas kvalifikaéného obdobia
a podmienky Krélovského dvora osobného predaja spini, bude ocenena v Kréalovskom
dvore osobného predaja kozmetickych poradkyri. Aby sa Sales Director mohla
kvalifikovat v kategorii pre Sales Directors, musf debutovat ako Sales Director najneskér
k1.7.2017.

4.V poslednych dvoch mesiacoch kvalifikagného obdobia, teda v juni a juli 2017,
sa zapo&itava produkcia maximalne 50 basics mesagne, t. v juni max. 50 basics
a v juli max. 50 basics.

5.V pripade zhodnych vysledkov rozhoduije o prvych 3 miestach po&et novych
kozmetickych poradkyr ziskanych za dané kvalifikadné obdobie do 1. linie, ktorych
predaj od okamihu registrécie v Mary Kay do konca kvalifika¢ného obdobia predstavuje
minimalne 9 basics a st aktivne.*

6. Timové produkcia Sales Director, ktord sa chce kvalifikovat v tejto kategorii, musi byt
kazdy mesiac miniméine 80 basics (neplatf pre kozmetické poradkyne).

* Novéa kozmeticka poradkyna/Sales Director, ktoré pride k spolonosti/debutuje poSas
kvalifikaéného obdobia, musf spinit celkové kvalifikaéné podmienky, nevypotitava sa pomerna
Cast na z&klade podtu mesiacov od zaregistrovania/debutu v spoloénosti.

* Spolognost nebude poskytovat informécie o medzivysledkoch programu poas kvalifikatného
obdobia Ziadnej kozmetickej poradkyni/Sales Director. K dispozicii budu len oficiéine vysledky
publikované v Applause ¢i inych materiéloch spoloénosti Mary Kay.

* NSD sa Krélovskych dvorov nezli¢astni. V Kralovskych dvoroch sa mdZze kvalifikovat
len v pripade, ak spini celkové kvalifikadné podmienky pred alebo do détumu svojho NSD
debutu (t. v dobe, ked mé este status Sales Director).

* Aby mohla kozmetické poradkyria/Sales Director ocenenie za spinenie programu ziskat, musf byt
jej konanie v dobe ocefiovania v stilade s principmi spolognosti Mary Kay.

KRALOVSKY DVOR OSOBNEHO PREDAJA SA VYHODNOCUJE ZVLAST
PRE KOZMETICKE PORADKYNE A ZVLAST PRE SALES DIRECTORS

EXKLUZIVNA EDICIA ZLATYCH CMELIAKOV A PRSTENOV S BRILIANTMI K 20. VYROCIU

VARIANT VARIANT
MIESTO | Veky zlaty meliak s briliantmi KRALOVSKY DVOR KRALOVSKY DVOR KRALOVSKY DVOR ‘ Apple iPhone ***
a topasmi vo farbe OSOBNEHO PREDAJA | ZDIELANIA PRILEZITOSTI | NAJLEPSICHTIMOV ‘
champagne .
¥,
MIESTO | Stredne velky zlaty Emeliak Ale iad +
s briliantmi a topasmi vo farbe obal™*

champagne

A

/

MIESTO | Maly zlaty ¢meliak s briliantmi = Apple iPad +

a topésmi vo farbe obal™ ‘

champagne ‘ h
| .

/ ( >}’ \ Prsteri z bieleho zlata Prsteri z riZzoveho zlata Prsteri z bieleho zlata
Y s rliZzovym ametystom s topdsom v barve s bielou perlou n A
a briliantmi champagne a briliantmi a briliantmi l
VSETKY Maly zlaty ¢meliak s briliantmi Prstene st sti¢astou ocenenia VARIANT A a st iné pre kazdy Krélovsky dvor. | Smartfen”** . fl

DALSIE | atopasmivofarbe
UMIESTNENIA | Champagne g

Nez. kozmeticka poradkyiia alebo nez. Sales Director, ktora spini vietky
Ve I\ uvedené podmienky pre prislusny Krélovsky dvor, ziska na pédiu v rémci
/ {7 }-)) \ Vyrognej konferencie hodnotné ocenenia. Nez. kozmeticka poradkyia alebo ‘
(e nez. Sales Director si mdZze vybrat z dvoch variantov oceneni. = S .

je uréeny pre vetky nezavislé kozmetické poradkyne aj nezavislé Sales
Directors vSetkych Urovni (dalej len kozmetické poradkyne a Sales Director),
okrem nezavislych NSD.

1. Kozmetické poradkynia/Sales Director musf priviest za kvalifikaéné obdobie do svojej
1. linie minimélne 22 novych kozmetickych poradkyr, ktorych predaj od okamihu
zaregistrovania v Mary Kay do konca kvalifikaéného obdobia predstavuje
minimélne 9 basics a st aktivne na konci kvalifikaéného obdobia.*

2.V poslednych 2 mesiacoch kvalifikacného obdobia, teda v juni a v juli 2017, sa zapodita
maximalne 5 novych osobnych kozmetickych poradkyn, ktorych predaj od okamihu
zaregistrovania v Mary Kay do konca kvalifikaéného obdobia predstavuje minimaine
9 basics a su aktivne*, t.J. v juni 5 a v juli 5.

3. Kozmeticka poradkyria/Sales Director, ktoré sa chce kvalifikovat v tejto kategérii,
musf byt aktivna na konci kvalifikaéného obdobia.*

4.V pripade zhodnych vysledkov rozhoduje osobny predaj kozmetickej
poradkyne/Sales Director za kvalifikaéné obdobie.

OSLAVUJEME
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MARY KAY"

je urGeny pre nezavislé Sales Directors v8etkych Urovni (dalej len
Sales Directors), okrem nezavislych NSD.

1. Timovéa produkcia vlastného timu Sales Director musi
za kvalifikaéné obdobie predstavovat minimaine 2400 basics.
2. Produkcia offspringov sa nezapocitava.
3. Sales Director, ktord sa chce kvalifikovat v tejto kategérii, musf byt aktivna.*
4.V pripade zhodnych vysledkov rozhoduje osobny predaj Sales Director
za kvalifikacné obdobie.
5. Prvé tri timy budt ocenené v hladisku po¢as Vyrocnej konferencie.

/" urcené pre v8etky nezavislé kozmetické poradkyne a nezavislé Sales Directors
/// \ vSetkych Urovni (dalej len kozmetické poradkyne a Sales Director),

/

/

okrem nezévislych National Sales Directors (dalej len NSD)

e Kozmeticka poradkyria sa kvalifikuje na toto ocenenie v pripade, Ze sa umiestni
v kategorii Kralovsky dvor osobného predaja kozmetickych poradkyn a zaroven sa umiestni
v kategorii Kralovsky dvor zdiefania prileZitosti.

e Sales Director sa kvalifikuje na toto ocenenie v pripade, ze sa umiestni v dvoch

z troch nasledujucich kategrif:
Krélovsky dvor osobného predaja nez. Sales Directors
Krélovsky dvor zdielania prileZitosti
Krélovsky dvor najlepsich timov
e Kozmetick& poradkyia/Sales Director, ktora spinif vySSie uvedené podmienky,
Ziska na podiu v ramei Vyrocnej konferencie Speciélnu trofej a Speciélnu Serpu.

uréené pre nezavislé Sales Directors (dalej len Sales Directors), okrem nezavislych
National Sales Directors.

/ ' N o Sales Director sa kvalifikuje na toto ocenenie v pripade, ze sa umiestni
' vo v8etkych troch nasledujucich kategériach:
Krélovsky dvor osobného predaja nez. Sales Directors
Krélovsky dvor zdielania prileZitosti
Krélovsky dvor najlepsich timov

e Sales Director, ktora spini vy$sie uvedené podmienky,
Ziska na podiu v ramei Vyrocnej konferencie Specidlnu trofej a Speciélnu Serpu.

* Pri vyhodnocovani programov a vyziev rozhoduije status nez. kozmetickej poradkyne k poslednému driu v mesiaci.

** Nezavislé kozmetické poradkyne st zodpovedné za danové zavézky spojené so ziskanim a prijatim vyhier a ocenent.

*** Fotografie digitalnych nastrojov st iba ilustragné. Spoloénost Mary Kay si vyhradzuje pravo na zmenu oceneni v zodpovedajlcej hodnote tak, aby vyhovovalo
najaktualnej$im technologickym trendom. Digitéalne nastroje budu vybrané tak, aby boli pine kompatibilné so v8etkymi aplikdciami pouzivanymi spolocnostou

Mary Kay.

Fotografie st len ilustracné.




OSLAVUJEME
Motivaéné programy > Programy pre nové nez. Sales Directors
MARY KAY"

Programy pre nove
nez. Sales Directors

PODMIENKY:
po prvych 3 mesiacoch od debutu:

e roz8irit svoju 1. Iiniu o 3 nové nez. kozmetické poradkyne (musia byt aktivne)
e dosiahnut minimalnu timovd produkeiu 300 basics celkom za 3 mesiace
OCENENIE:
50 % zlava na kipu Kostymu pre nez. Sales Directors* diplom
blahoZelanie a pohostenie s generélnou riaditelkou Mary Kay Ceskej a Slovenskej
republiky poCas Skolenia pre nez. Sales Directors v Prahe zverejnenie vasho
mena v Casopise Applause.

PODMIENKY:
po 6 mesiacoch od debutu:
® mat v time aspor 50 nez. kozmetickych poradkyri**
e mat minimélnu timovd produkciu 600 basics celkom za 6 mesiacov
OCENENIE:
penazenka GUESS *  diplom blahoZelanie od generéingj riaditelky

Mary Kay Ceskej a Slovenskej republiky vstup zdarma na Skolenie pre nez. Sales
Directors v Prahe** " zverejnenie vasej fotografie (bez timu) v asopise Applause. Zistila som, %e 50 &lenov v time’
je dobry Startovaci bod. Pri poéte

50 poradkyn mate solidny zéklad a vas

PODMIENKY: tim sa tak m&ze rovnomerne rozrastat.”

po 12 mesiacoch od debutu: Mary Kay Ash
e mat v time aspor 50 nez.

kozmetickych poradkyri**
e dosiahnut minimalnu timovd produkciu 1200 basics celkom za 12 mesiacov
OCENENIE:
crossbody kabelka GUESS diplom blahoZelanie od generélnej
riaditelky Mary Kay Ceskej a Slovenskej republiky vstup zdarma
a ubytovanie v Prahe pocas Skolenia pre nez. Sales Directors****

zverejnenie vadej fotografie s timom v asopise Applause.

Pokial Gspesne splinite vSetky 3 programy, ziskate diplom
a 8pecialny bonus vo vyske 830 €.

Va8a nezavisla Senior Sales Director dostane $pecialny . ) .
bonus Vo vy&ke 415 €.+ VIP sedenie na Skolenf pre nez. Sales Directors

VIP sedenie na Leadership konferencii

* 50 % zlavu na kipu Kostymu pre nez. Sales Directors si mdZete uplatnit len v pripade, Ze spinite program Spravny smer a kostym si objednéte najneskér do 12
mesiacov od vasho debutu na poziciu nez. Sales Director. Viac informécif o tom ako si zlavu uplatnit, ndjdete na Mary Kay InTouch®.
** Do timu sa pogitaj( len nez. kozmetické poradkyne, ktoré nie st terminované (poradkyne so statusom A1, A2, A3, P1, P2 a P3), tzn. podali aspori 1 objednavku
v minimainej vyske 1,5 basics za poslednych 5 kalendarnych mesiacov. V pripade, Ze ste v poslednych 3 mesiacoch oddelili offspring, st z hiadiska miniméalnej velkosti
timu podmienky povaZované za splnené, ak vas tim dosiahol kedykolvek pogas kvalifikaéného obdobia 50 &lenov a na konci kvalifikadného obdobia ma min. 30 &lenov.
***Vstup zdarma na Skolenie pre nez. Sales Directors v Prahe ziskate len v pripade, Ze spinite aj predchadzajci program Spravny smer.
**** \stup zdarma a ubytovanie v Prahe po&as Skolenia pre nez. Sales Directors ziskate len v pripade, Ze spinite aj predchadzajlce dva programy — Spravny smer a Klub 50.
= Nez. NSD ziskava bonus za offspringy v 1. linii podfa pravidiel platnych pre nez. NSD.

Ocenenie ziskate podfa aktualnej ponuky roku, v ktorom ste program splnili (nie pod'a ponuky roka, v ktorom ste do programu vstpil).
Spolocnost si vyhradzuje pravo zmenit ocenenia, pripadne ich dizajn a v pripade vy&erpania zasob nahradit ocenenie podobnym predmetom.
Aby ste mohli ocenenie za spinenie programu ziskat, musf byt vase vystupovanie v dobe ocefiovania v stlade s principmi spoloénosti Mary Kay.
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DALLAS 2017

Kvalifikaéné obdobie: 1.5.2016 — 30. 4. 2017

Urcené pre nezavislé Sales Directors
na vSetkych urovniach.

1. KATEGORIA: TVORBA OFFSPRINGOV
Urgené pre nezévislé Sales Directors vSetkych drovni, okrem nezavislych National Sales
Directors.

2. KATEGORIA: NOVE NEZAVISLE SALES DIRECTORS
Ur€end pre vetky nové nezavislé Sales Directors debutujlice v obdobf
od 1.3.2016 do 1. 2. 2017.

3. KATEGORIA: RASTUCE NOVE NEZAVISLE SALES DIRECTORS
Ur¢ené pre vietky nezavislé Sales Directors debutujlice v obdobf
od 1.3.2015do 1. 2. 2016.

pwelmake a life

4, KATEGORIA: NATIONAL SALES DIRECTORS
Ur€ené pre nezavislé National Sales Directors.

Podrobné podmienky néjdete na Mary Kay InTouch®.
v Casti Motivacné programy / Zajazdy s Mary Kay.

Upozornujeme, Ze podmienkou pre U&ast na zajazde je platny
cestovny doklad.




Motivaéné programy > Zajazd pre TOP nez. Sales Directors
MARY KAY"

/dazd pre TOP nez. Sales
Directors 2017

Tyzdenny zahraniény pobyt pre najlepsie nezavislé

Sales Directors s manzelmi v exkluzivnom hoteli a exotickej lokalite.
Specilny program pre ttito skupinu zahffia okrem

odpocinku aj Skolenie.

Kvalifikaéné obdobie: 1.3.2016 — 28. 2. 2017

Podmienky: Dosiahnite v kvalifikacnom obdobf timovt produkciu
vlastného timu min. 3000 basics (nezapoditava sa timova produkcia
offspringov).

Podrobné znenie podmienok néjdete na Mary Kay InTouch® v ¢asti
Motivaéné programy / Zajazdy s Mary Kay.

,Pomdbzte inym ziskat to, ¢o cheu
a aj vy ziskate to, ¢o chcete.”
Mary Kay Ash

Upozornujeme, Ze podmienkou pre Ucast na zéjazde je cestovny
biometricky pas platny minimélne 6 mesiacov po termine vstupu do

krajiny pobytu. Tato podmienka sa mdZe Ii8it podla danej destinacie.

Auto s Mary Kay

na v&etkych Urovniach okrem nezavislych National Sales Directors a nezavislych
Sales Directors, ktoré predloZili Zavazok na vstup do NIQ, alebo st prave
v kvalifikanom obdobi NIQ (dalej len Sales Directors a National Sales Directors).

. KVALIFIKACNE OBDOBIE

(6 mesiacov; t.j. 2 po sebe idUce seminarne Stvrtroky)

1. Do kvalifikécie na program Auto s Mary Kay je moZné vstdpit 4x ro¢ne,
ato vzdy na zadiatku seminarneho Stvrtroka. Program bude vyhodnoteny vzdy
po ukoncéeni seminarneho Stvrroka, kvalifikaéné obdobie nie je mozné skratit.

2.V pripade, ze sa rozhodnete vstupit do kvalifikacného obdobia, je potrebné, aby
ste dorugili spolognosti Mary Kay vyplneny Zavézok nez. Sales Director k vstupu
do programu Auto s Mary Kay, a to najneskér 2 pracovné dni pred koncom
posledného mesiaca seminarneho Stvrtroka, ktory predchédza seminarnemu
Stvrtroku, v ktorom do kvalifikécie vstupuijete.

3. Musite dosiahnut timovd produkciu min. 780 basics za kazdy seminarny Stvrtrok
pocas dvoch po sebe nasledujucich seminarnych Stvrtrokov.

4. Produkcia offspringov sa nezapocitava v kvalifikacnom obdobf ani pocas trvania
programu.

5. Pogas celého kvalifikacného obdobia musite plnit minimalnu mesacénud produkciu
vo vyske 80 basics.

6. Pocas celého kvalifikatného obdobia musite byt aktivna.

Il . TRVANIE PROGRAMU

(36 mesiacov; t.j. 12 po sebe nasleduijlicich seminarnych Stvrtrokov)

1. Do obdobia trvania programu postupujete len po spineni vSetkych podmienok
kvalifikaného obdobia.

2.V priebehu 3 rokov (36 mesiacov) po uplynuti kvalifikatného obdobia musite
dosiahnut timovd produkciu min. 780 basics za kazdy seminarny Stvrtrok
(priemer 260 basics za mesiac).

3.V pripade, Ze dosiahnete po¢as niektorého zo seminarnych Stvrtrokov v obdobf
trvania programu timovu produkciu vy$siu ako 780 basics a nasledujuci
seminarny Stvrtrok minimélnu pozadovant timovi produkeiu 780 basics neplnite,
mbzete si timovl produkciu z predchédzajiceho Stvriroka presahujdcu povinné
minimum (t.j. produkciu nad 780 basics) zapoditat v nasledujucom Stvrtroku.
Produkciu presahujucu poZadovanych 780 basics je mozné previest len
do nasledujiceho seminarneho Stvrtroka.

4.V obdobf trvania programu musite byt aktivna.

5. Po splnenf podmienok kvalifikacného obdobia podpiSete zmluvu so spolo€nostou
Mary Kay, ktorou sa zavazujete plnit podmienky programu Auto s Mary Kay a ste
povinnd riadit sa a dodrziavat vSetky néleZitosti vyplyvajlce z tejto zmluvy.

6. Priamo s leasingovou spolo&nostou podpi§ete zmluvy a dokumenty tykajlce sa
operativneho leasingu. Zaroven ste povinna podpisat vSetky ostatné dokumenty
a zmluvy tykajuce sa leasingu a ste povinné riadit sa a dodrziavat vietky
nalezitosti vyplyvajuce z tychto dokumentov a zmlav.

OSLAVUJEME
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1. Pocas kvalifikatného obdobia je poZadovana min. produkcia 780 basics
za seminarny Stvrtrok. Ak nesplnite tito minimélnu produkciu pocas
niektorého zo seminarnych Stvrtrokov kvalifikacného obdobia, nemate
moznost postupit do obdobia trvania programu. Méate moznost znovu zacat
kvalifikacné obdobie na zaciatku nasledujiceho seminarneho $tvrtroka alebo
ktoréhokolvek dalSieho seminarneho Stvriroka.

2.V pripade, Ze nesplnite predpisanid povinnd produkciu po¢as obdobia
trvania programu, ste povinnd uhradit pomernu Gast leasingovej splatky
a pomernu Cast poistenia automobilu za cely seminarny Stvrtrok, pocas
ktorého ste nesplnili stanovenu poZadovant produkciu, na zéklade
dosiahnutej produkcie (vratane timovej produkcie, ktoru ste zapoditali
z predchadzajiceho seminarneho Stvrtroka) podla nasledujlcej tabulky:

Dosiahnuta Urover pozadovanej timovej Pomerna Gast leasingovych
produkcie v predchadzajliicom seminarnom splatok a poistenia hradené
Stvrtroku pocas trvania programu (v basics) Sales Director (v %)

780 b.u. a viac 0%
700-779,99 20 %
600 -699,99 40 %
550 -599,99 50 %
480-549,99 60 %
390-479,99 80 %

389,99 a menej 100 %

1. V pripade, Ze mate zéujem nadalej pokracovat v programe Auto s Mary Kay
po ukonceni predchadzajlceho programu, moZete v fiom pokracovat, a to
po splneni aktualnych podmienok pre kvalifikacné obdobie.

2.V tomto pripade je potrebné, aby ste dorugili spoloénosti Mary Kay
vyplneny Zavéazok nez. Sales Director k vstupu do programu Auto s Mary
Kay, a to najneskor 2 pracovné dni pred koncom posledného mesiaca
seminarneho Stvrtroka, ktory predchadza seminarnemu Stvrtroku,

v ktorom do rekvalifikacie vstupujete.

3. Ak splinite podmienky, zacne vam po ukon&eni novy program, pre ktory
platia v tej dobe aktualne podmienky programu Auto s Mary Kay.

4. Ak nesplnite podmienky kvalifikatného obdobia, moZzete sa pokusit o dalsf
vstup do programu Auto s Mary Kay v ktoromkolvek
z nasledujlcich seminarnych tvrtrokoch bez obmedzenia.

Uvedené podmienky programu Auto s Mary Kay su
skratenou verziou podrobnych podmienok tohto programu
a Sales Director je povinna riadit sa vyhradne
podrobnymi podmienkami uvedenymi na Mary Kay
InTouch®. Tieto podmienky platia do odvolania
a spolocnost Mary Kay si vyhradzuje pravo ich
aktualizovat. Aby mohla Sales Director ocenenie
za splnenie programu ziskat, musi byt jej konanie v dobe

ocenovania v stlade s principmi spolo¢nosti Mary Kay.




OSLAVUJEME
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| ) Na pozicii nezavislej National Sales Directors ziskavate ruzovy
rog ral | 'y automobil znatky Mercedes.
ore nezavislé NSD

NSD Assembly sa bude konat 8. 2. — 10. 2. 2017 v Madride, Spanielsko.

Registracny poplatok, dopravu a stravu mimo program si hradia
nez. NSD samy.

Ubytovanie je hradené a zaistené zo strany spolo¢nosti.

Kvalifikaéné obdobie: 05/2016 — 04/2017

Debut najneskdr k 1. 4. 2017

Inner Circle —termin: 6. 6. — 9. 6. 2017, irsko

Summit —termin: 9. 6. — 16. 6. 2017, Plavba okolo Britskych ostrovov

Debutuijte ako nové nez. National Sales Director v obdobf kvalifikacie
na NSD Summit a majte minimélne 10 offspringov nez. Sales Directors
v 1. linii na konci kvalifikécie (1. april 2017)

Budte na medzinarodnej Grovni:

ALEBO Majte 12 offspringov nez. Sales Directors v 1. Iinii, z toho 6 na pozicii nez. Senior Sales Directors

ALEBO Majte 11 offspringov nez. Sales Directors v 1. Iinii, z toho 7 na pozicii nez. Senior Sales Directors

Majte 10 offspringov nez. Sales Directors v 1. Iinii, z toho 8 na pozicii nez. Senior Sales Directors

Zvyste pocet offspringov nez. Sales Directors v 1. linii 0 1 nez. Sales Director, alebo o 1 nez. Senior Sales Director a majte
minimélne 10 offspringov nez. Sales Directors v 1. linii na konci kvalifikacného obdobia (1. april 2017)

Dosiahnite status Inner Circle (na zéaklade vysledkov predchadzajiceho seminarneho roka)
Dosiahnite status Diamond Circle (na zéklade vysledkov predchadzajliceho seminarneho roka)
Na z&jazde NSD Summit sa nez. NSD z(¢astnia so svojim manZelom / partnerom

V programe Diamond Circle 2017 sa kvalifikujete, ak dosiahnete v NSD provizidch
poZadovanu vysku min. 115 000 € pocas kvalifikadného obdobia 08/2016 — 07/2017.
Ocenenie:

zlaty odznak Diamond Circle (ziskate ho, pokial spinite kvalifikaéné podmienky prvykréat)

diamant do naramku

V programe Inner Circle 2017 sa kvalifikujete, ak dosiahnete v NSD proviziach pozadovanu
vySku min. 230 000 € pocas kvalifikacného obdobia 08/2016 — 07/2017.

Ocenenie:
zlaty odznak Inner Circle (ziskate ho, pokial spinite kvalifikaéné podmienky prvykréat)

2 diamanty do naramku
extra z&jazd v ramci NSD Summitu 2018
moznost letiet na NSD Summit v triede biznis

Uvedené programy st len vyber zo v8etkych programov ur8enych pre nez. NSD a niektoré podmienky st skratené. Pokial vés zaujimajd véetky vwhody pozicie

/26\ nez. NSD a spdsob z&podtu provizi, Kliknite na Mary Kay InTouch®, kde néjdete prehladnti brozdru v Casti Kariéra s MK / Kariérny rebrigek MK / NEZAVISLA
NATIONAL SALES DIRECTOR - whody pozicie a ako ich ziskat.

Pozrite si video na

Ocenenie Go-Give . [

Ocenenie Go-Give je najprestiznejSie tradicné ocenenie spolocnosti Mary Kay. 7
Je to najvacsia a najkrajSia pocta, ktorl moZe ziskat nezavisla Sales Director G 7

(v8etkych trovni okrem nezavislych National Sales Directors), ktora

stelesfiuje zakladny princip firmy — DAVAT VIAC, AKO BRAT. Toto , ,,’ﬁ
ocenenie patri Zendm, ktoré maju srdce na dlani, st pripravené vzdy /[,
pomdct a predstavujl nasu nadej pre buducnost. f’; .
. ! -
Prvé ocenenie Go-Give bolo udelené v roku 1978 ako pamiatka \ ':\P\

na Sue Z. Vickers, ktoré v tomto roku tragicky zomrela. Sue poCas
svojho pdsobenia v Mary Kay ovplyvnila Zivoty tisicok Zien v Amerike svojim
nezistnym spravanim.

Princip davat viac ako brat bude i v buddcnosti predstavovat doleZity zakladny kameri
spolo€nosti Mary Kay. Ak budu véetky nezavislé kozmetické poradkyne a nezavislé Sales
Directors usilovat o zavedenie tohto pravidla do svojho podnikania, bude to znamenat
potvrdenie najvysSej profesionalnej trovne, bezlhonnosti a Gestnosti. Zaklady tejto
spolo¢nosti potom zostany pevné, tak, ako o tom snivala sama zakladatelka Mary Kay Ash.

——— e e e
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,Celym svojim srdcom verim, Ze jednou z kvalit Mary Kay, ktora nas
oddelila od ostatnych firiem, je zav&zok davat viac ako braf. Zakladnym

3\
principom spolo¢nosti je predpoklad pomoct ostatnym. Pokial pouZivate (
princip Go-Give, mate kazdy deft moznost obohatit nieci Zivot. VSetko, (

\
\

(
%
J
/ ¢o musite urobit, aby ste sa stali Uspesnymi, je mysliet na to, Ze ked
i\ pomdZzete dostatoénému mnozstvu ludi ziskat, ¢o chcd, i vy dostanete,

\? ¢o chcete. V Mary Kay musite vediet, ¢o je SRDCE. Je to pulzujice
/ centrum, ktoré nam dava Zivotnu silu. Touto silou je v nasej
(

I vy mbzete pomodct zachovat

( lonosti pra i -Gi hot shat ostatnym. NP .
[ spoloCnosti prave pravidlo Go-Give, ochota poméahat ostatnym tento princip tym, Ze ho zaradite

i

Nepredavame iba kozmetiku, my menime zivoty zien."

do svojho kazdodenného Zivota
Mary Kay Ash

a stane sa prirodzenou stc¢astou

\\/”‘“‘\\\\f

- vasho jednania i vas samych.

We L 1788 Sug
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Kazdé nez. kozmeticka poradkyria mé na kazdy seminarny $tvrtrok jeden hlas, ktory méze dat nez. Sales Director,

W4

ktora podla nej najviac stelesriuje zakladné principy spolo¢nosti. Hlasovanie prebieha na strankach

Mary Kay InTouch® v sekcii Filozofia MK / Ocenenie Go-Give / Online hlasovanie pre Stvrtrodni Go-give.

gaw

(www.marykayintouch.sk alebo méZete pre rychly pristup k dotazniku nagitat QR kdd, ktory je vzdy uvedeny
v Gasopisoch Applause a Directors memo).

Kazdy Stvrtrok je nez. kozmetickymi poradkyfiami zvolena jedna nez. Sales Director, ktoré sa stane
drzitelkou Go-Give prislusného Stvrtroka.

Na Vyrocnej konferencii je zo Styroch $tvrtrocnych drZiteliek vybrana jedna, ktora ziska ocenenie Go-Give za uplynuly seminarny rok.
Vitazka ziska zlatl brosihu Go-Give s diamantmi a bude jej odovzdany putovny pohér Go-Give, $erpa Go-Give a kvety.

Po kaZdom zvoleni Stvrtrocnej Go-Give je s drZitelkou zverejneny rozhovor v &asopise Applause spolu s jej fotografiou.

Nezavislé kozmetické poradkyne st zodpovedné za dafiové zavézky spojené so ziskanim a prijatim vyhier a ocenen.
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